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Jak moge pomoc

Kieruje Departamentem Zarzadzania Wierzytelnosciami B2B. W swojej pracy odpowiadam za obstuge klientéw w zakresie
odzyskiwania naleznosci, postepowania egzekucyjnego, prawa upadtosSciowego i proceséw sgdowych.

Posiadam doswiadczenie w doradzaniu i reprezentowaniu klientéw, m.in. w sporach sgdowych o zaptate w branzy finansowe;j
(bankowos¢, leasing, pozyczki), energetycznej, czy automotive. Reprezentuje klientéw réwniez w postepowaniach
egzekucyjnych i przeciwegzekucyjnych oraz upadtosciowych.

Doswiadczenie

Uczestniczytam w licznych procesach sagdowych o zapfate, o wydanie rzeczy, a takze w procesach przeciwko bytym cztonkom
zarzadow spoétek. Doradzatam klientom, w jaki sposéb skonstruowaé umowe, aby dochodzenie naleznosci od nierzetelnych
kontrahentéw nie stanowito w przysztosci problemu.

Jak wspieram przedsiebiorcow?

Dochodzenie naleznosci od kontrahentéw B2B na etapie przedsadowym - przygotowanie
strategii dziatania

Podczas pierwszej rozmowy z klientem zapoznaje sie z rodzajem przekazywanych spraw i na tej podstawie przygotowuje
kompleksowa strategie ich obstugi. W zaleznosci od tego jakim zakresem danych dysponuje klient oraz czego dotyczy
sprawa, proponuje dziatania, ktére przyniosa jak najlepszy efekt.

Prowadzenie sporow sadowych o zaptate z zakresu branz finansowej, leasingowej,
energetycznej

Jesli naleznos$¢ nie zostanie wyegzekwowana na etapie przedsagdowym, rozwazam wraz z klientem mozliwo$¢ skierowania
sprawy do sadu. Wszczecie procesu poprzedza rzetelna analiza dokumentéw oraz ocena szans wygrania procesu.

Udziat i reprezentacja klientow w postepowaniach upadtosciowych i restrukturyzacyjnych

Coraz wieksza popularnos$¢ postepowan upadtosciowych i restrukturyzacyjnych wymaga przygotowanie klientéw do udziatu
w tego rodzaju sprawach. Kluczowa jest takze znajomos$¢ réznorodnych mozliwosci dziatania, ktéra nierzadko przyczynia sie
do niemalze petnego zaspokojenia klienta, bez koniecznosci prowadzenia dtugoletniego procesu.

Prowadzenie spraw na etapie egzekucyjnym
Dzieki wspétpracy z wybranymi i sprawdzonymi komornikami, postepowanie prowadzone jest jak najnizszym dla wierzyciela

kosztem i z jak najwyzszg starannoscia.
Klient informowany jest na biezgco o jego przebiegu.

Reprezentacja klientow w postepowaniach o wydanie rzeczy i przeciwegzekucyjnych

W toku prowadzenia spraw zdarzajg sie takze sytuacje, w ktérych niezbedne jest odebranie dtuznikowi przedmiotu
przewtaszczenia lub wymagana interwencja, gdy naruszana jest witasno$¢ wierzyciela.

W tego typu postepowaniach niezbedne jest zachowanie ustawowych terminéw oraz przygotowanie stosownych
argumentéw, w czym pomagam reprezentowanym klientom.

Szkolenia z zakresu postepowania cywilnego oraz upadtosciowego i restrukturyzacyjnego

Z uwagi na dynamiczne zmiany w prawie, prowadze szkolenia dla klientdw, w ramach ktérych przedstawiam aktualne
brzmienie przepiséw prawa.

Jestem autorem komentarzy prasowych i wspétautorem komentarza wydawnictwa Wolters Kluwer: ,,Ustawa o komornikach
sadowych. Ustawa o kosztach komorniczych”. Dziele sie z Pafhistwem swoimi do$wiadczeniami podczas licznych konferencji
branzowych i szkolen.

Publikacje

e ,Uproszczone postepowanie restrukturyzacyjne - co sie zmieni po 1 lipca?”, Wolters Kluwer, 2021 r.
e  Faktoring jako narzedzie zarzadzania wierzytelno$ciami”, Wolters Kluwer, 2021 r.



https://sip.lex.pl/komentarze-i-publikacje/komentarze-praktyczne/uproszczone-postepowanie-restrukturyzacyjne-co-sie-470156566
https://sip.lex.pl/komentarze-i-publikacje/komentarze-praktyczne/faktoring-jako-narzedzie-zarzadzania-wierzytelnosciami-470144542

«Przezorny zawsze ubezpieczony - 0 czym powinien pamietaé przedsiebiorca przy zawieraniu umowy”, 2021 r.
.Koronawirus: Zawieranie kontraktéw w niepewnych czasach”, Rzeczpospolita, 2020 r.

~Umowa z kontrahentem - jak sie zabezpieczy¢?”, przedsiebiorcatostylzycia.pl, 2017 r.

»Jak szybko i skutecznie odzyskad swéj dtug?”, przedsiebiorcatostylzycia.pl, 2017 r.

Ostatnie wystapienia

e 2019 ,Rosngca ochrona dtuznika. Czy biznes wcigz moze skutecznie dochodzi¢ swoich naleznosci?” - IX Forum
Dyrektoréw Finansowych.

e 2017 ,Skuteczne dochodzenie naleznosci od klienta biznesowego - optymalizacja procesu” - Il edycja Konferencji
.Zarzadzanie Procesem Windykacji”.

e 2016 ,Naleznosci przedawnione i niesciggalne - co mozemy jeszcze zrobi¢?” - Controlling i Windykacja- Forum
ekspertéw i praktykéw.

e 2016 ,Duza nowelizacja K.C. i K.P.C. i innych ustaw - rewolucja na rynku dochodzenia wierzytelnosci” - Konferencja
~Windykacja 2016. Nowoczesnie, prokliencko, skutecznie”.

e 2019 Panel ,Zmiany KPC oraz optat sgdowych - wptyw na rynek zarzadzania wierzytelnosciami”- April Consumer
Credit Days.

Edukacja

e Aplikacja Adwokacka - Okregowa Rada Adwokacka w Warszawie (2013)
e Wydziat Prawa i Administracji Uniwersytetu Warszawskiego (2010)

Jezyki obce
e angielski

o francuski
o hiszpanski

Informacje

+48 22 165 43 19

izabela.dlugolecka@rklegal.pl

LinkedIn

Vcard

Pobierz zdjecia


https://www.rklegal.pl/przezorny-zawsze-ubezpieczony--o-czym-powinien-pamietac-przedsiebiorca-przy-zawieraniu-umowy
https://www.rp.pl/Firma/312149996-Koronawirus-Zawieranie-kontraktow-w-niepewnych-czasach.html
mailto:izabela.dlugolecka@rklegal.pl
https://www.linkedin.com/in/izabela-d%C5%82ugo%C5%82%C4%99cka-g%C3%B3rczy%C5%84ska-b6a13399/
https://www.rklegal.pl/wp-content/uploads/2021/09/Izabela-Dlugolecka-Gorczynska.vcf
https://www.rklegal.pl/wp-content/uploads/2021/09/Izabela-Dlugolecka-Gorczynska_0114-scaled.jpg

